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BAB  VII 

KESIMPULAN DAN SARAN 

 

7.1 Kesimpulan 

Kesimpulan  merupakan hasil dari wawancara dan observasi yang telah 

penulis lakukan pada FAS BOU’TIQ. Kesimpulannya adalah sebagai berikut : 

1. Implementasi yang dibuat oleh penulis ternyata sangat berpengaruh dan 

membantu dalam peningkatan jumlah orderan dan pelanggan pada FAS 

BOU’TIQ.  

2. Pembuatan Kartu nama sangat bermanfaat bagi pemilik usaha karena 

pemilik bisa memberikan kartu nama tersebut kepada pelanggan baru 

untuk memudahkan berkomunikasi dan membuat pelanggan baru tersebut 

mudah mencari kontak usaha milik FAS BOU’TIQ. 

7.2  Saran 

 Saran yang penulis berikan setelah menyelesaikan kerja praktek di usaha 

FAS BOU’TIQ adalah sebaiknya tidak lupa untuk terus update tentang hasil 

produk yang sudah dibuat dari hasil pesanan pelanggan ke sosial media. Hal itu 

bertujuan agar pelanggan bisa melihat hasil karya pemilik usaha dan menarik 

pelanggan baru untuk membeli. Selalu menjaga hubungan yang baik dengan 

pelanggan tetap maupun pelanggan baru. Serta memberikan informasi atau kabar 

kepada pelanggan tentang kondisi pakaian yang dijahit apakah sudah selesai atau 

belum. 
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